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COMPAGNIE TUNISIENNE DE FORAGE 

19 RUE DE L’ARTISANAT – 2080 ARIANA - CHARGUIA II–TUNISIE 

FAX N° (216-70) 836 568 – 837 041 PHONE N° (216-70)837 322 
 

 

La Compagnie Tunisienne de Forage (C.T.F.) se propose de lancer une consultation pour  

L’acquisition de licences Windows server 2025 standard destinées à mettre à niveau son 

infrastructure serveurs et garantir la conformité, la sécurité et la continuité de nos services 

informatiques répondant aux exigences suivantes : 
 

1. Type de licence 

Windows Server 2025 Standard : Licence en version finale ou dernière version disponible. 

2. Canal de licence 

Clés de licence authentiques avec activation des licences sur le tenant Microsoft de la CTF. 

3. Quantité 

Nombre de licences : 7 licences  

4. Exigences techniques 

Le produit doit satisfaire aux exigences suivantes : 

Système complet Windows Server 2025 Standard (64 bits) 

 Compatible : 

 Hyper-V 

 Active Directory 

 DNS, DHCP, File Services 

 Support des fonctionnalités améliorées de sécurité de Windows Server 2025 : 

 Secure Core Server 

 Virtualization-based security (VBS) 

 Credential Guard 

 Protection avancée contre les ransomwares 

A cet effet, nous vous invitons à nous soumettre votre meilleure offre de prix en TTC conformément 

à la procédure ci-dessous (1 ou 2). 

PROCEDURE DE SOUMISSION : 

Les offres doivent parvenir à la CTF : 

Par plis fermés : 

A l’adresse suivante 19 rue de l’Artisanat charguia 2 –2035 L’Aéroport Tunis-Tunisie, par voie 

postale sous plis scellés et recommandés ou par rapid poste, ou déposé au bureau d’ordre de CTF 

contre décharge.  

 

 

OBJET : CONSULTATION N° PP25/658 

Acquisition de licences Windows server 2025 Standard 
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A/ L’enveloppe externe doit : 

* être adressée au nom de : 

Monsieur le Président Directeur Général 

* Porter uniquement : 

- L’adresse de la CTF, 

- Les références de la consultation (PP 25/658) 
 

- La mention ‘’ NE PAS OUVRIR’’ 

- (Ni le nom, ni le sigle ni aucune autre indication pouvant renseigner sur l’identité du 

soumissionnaire ne doivent figurer sur cette enveloppe). 

* Contenir : 

Une autre enveloppe interne cachetée 

B/L’enveloppe interne doit :  

* porter : 

-   la mention ‘’ : OFFRE TECHNIQUE ET FINANCIERE’’ 

-  le nom et l’adresse du soumissionnaire  

* contenir à l’exclusion de tout autre document : 

-Les documents demandés au niveau de cahier de charge 

Le texte de la consultation, dûment signé et portant obligatoirement le cachet du soumissionnaire. 

- Le bordereau de prix dûment rempli, signé et portant obligatoirement le cachet du soumissionnaire. 
 

- Document justificative relative à la référence proposée  

2- Par e-mail : 

A l’adresse suivante :closed.bids@ctf.com.tn 

Votre mail doit :  

* Porter : 

La référence de la consultation (PP25 / 658) 

* Contenir : 

Le texte de la consultation, dûment signé et portant obligatoirement le cachet du soumissionnaire.
  

Le bordereau de prix dûment rempli, signé et portant obligatoirement le cachet du soumissionnaire. 

La fiche de référence dûment rempli, signé et portant obligatoirement le cachet du soumissionnaire.  

Document justificative relative à la référence proposée. 

Les offres doivent parvenir dans les meilleurs délais mais pas plus tard que le  

18-12-2025.Toute offre parvenue après les délais sera rejetée (le cachet du Bureau 

D’ordre de la CTF faisant foi pour les plis et la date & l’heure pour les mails). 
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Méthodologie d’évaluation : 

Les offres financières, après la correction des éventuelles faute de calcul, seront classées du moins 

disant au plus disant, sera retenue l’offre moins disante qui sera conforme techniquement aux 

prescriptions de la présente consultation. 

Conditions particulières 

- Les offres reçues dans les délais doivent rester valables au moins 120 jours et ce à compter de la date 

limite de réception des offres. 

- Le mode de paiement est de 45 jours, par virement bancaire, date réception de votre facture. 

 

SALUTATIONS 

C.T.F. 

DIRECTION APPROVISIONNEMENT & MARKETING 

 

 

 

 

  


